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Jetzt bestellen:
lhr MaBBnahmenpaket!
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Wir haben fiir Sie ein MaBnahmenpaket zusammengestellt,
mit dem Sie den Qualitdtsgedanken professionell fiir lhre
Werbung nutzen kénnen. Bestellen Sie einfach mit dem
beiliegenden Faxformular!

Das Paket umfasst Daten fiir folgende Werbemittel
auf einer CD-ROM:

e Feindaten einer Werbeaussendung /Angebotsbeilage
(DIN lang, 6-seitig) in professioneller Druckqualitdt
fiir Bauherren

e Feindaten eines Infoflyers (DIN lang, 6-seitig) in
professioneller Druckqualitat fiir Architekten

e \erschiedene Anschreiben zur Aussendung der 6-Seiter
als Word-Datei

® PR-Artikel rund um das Thema Profile und Qualitat

® Anzeigenmatern fiir den Einsatz in Tages-
zeitungen und Anzeigenblattern

Das Qualitdtsprofil _ _ Das Qualitatsprofil
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Das Qualitatsprofil macht

den Unterschied

Der Unterschied zwischen Kunststofffenstern verschiedener
Hersteller ist in der Regel nur schwer zu erkennen - erst
recht fiir Laien. Und auch Sie als Fachmann wissen, dass
trotz individueller Ausstattungsmaglichkeiten hinsichtlich
Widerstandsklasse, Schallschutzklasse oder Art der Vergla-
sung die Systeme der groBen Anbieter sich technisch nur
durch Nuancen unterscheiden.

Verbraucher wollen
Sicherheit

Der Unterschied zwischen einem Qualitatsfenster und einem
Produkt geringerer Giite zeigt sich unter Umsténden erst
nach 15 Jahren, wenn durch Verschlei3 und standige Bean-
spruchung bei mangelnder Stabilitdt die Funktionsfahigkeit
leidet. Die Sicherheit, dass die nicht unerhebliche Investition
in Fenster und Tiiren gut angelegt war, kann nur ein vertrau-

enswirdiger Markenhersteller bieten.

Machen Sie deshalb die Qualitat, die in den von lhnen ge-
fertigten Fenstern steckt, fiir Inre Kunden erlebbar! Das hilft
dem Endanwender dabei, sich fiir ein hochwertiges Premi-
umprodukt aus Ihrem Hause zu entscheiden. Der Verweis auf
VEKA als Lieferanten eines Hauptbestandteils lhrer Fenster
transportiert wichtige Griinde fiir Qualitatsfenster aus VEKA
Profilen - sowohl emotionale als auch sachliche.

Wie soll sich ein Endverbraucher da orientieren und eine
Entscheidung fiir oder gegen Ihr Angebot treffen? Zahlt
letztlich nur der Preis? Nein, denn auch fiir preisbewusste

Kunden ist entscheidend, welchen Gegenwert sie fiir ihr Geld

bekommen. Deshalb wollen wir {iber das Thema Qualitat re-
den. Uber die Produktqualitat der VEKA Profile, die letztlich
fiir Eigenschaften wie Stabilitdt und Eckenfestigkeit sowie
hervorragende Warme- und Schallddmmung verantwortlich
ist. Und auch liber das Qualitatsversprechen, fiir das die
Marke VEKA steht. Beide Aspekte des Themas ergeben zu-
sammen gute Argumente, die lhnen entscheidende Vorteile

im Verkaufsgesprach bieten.

VEKA - eine starke Marke

VEKA ist seit langem als Systemgeber mit hdchsten Quali-
tatsstandards bekannt. Zahlreiche nationale und interna-
tionale Zertifikate unabhangiger Priifinstitute bestédtigen
diesen Anspruch immer wieder aufs Neue. Die VEKA Qualitat
umfasst aber noch viele weitere Aspekte, die liber die Pro-
filtechnik hinausgehen: eine groBe Systemwelt fiir nahezu
unbegrenzte Gestaltungsmdglichkeiten, Lieferstarke und
ein schlissiges Recyclingkonzept. Dazu kommt ein umfang-
reiches Serviceangebot fiir VEKA Partner. All diese Faktoren
tragen dazu bei, dass Ihre Kunden von Fenstern und Tiiren
hochster Qualitét profitieren.

Das ist VEKA Qualitat » x x x x x

% RAL-gepriifte Qualitatsprofile

Die VEKA Profilsysteme sind nach den heute giiltigen RAL-Richtlinien gepriift und entsprechen der EN 12608 Klasse A.
Die Wanddicke von 3 mm Nennma@ fiir die Sichtflachen bietet das entscheidende Plus an Verarbeitungssicherheit -

fiir mehr Eckenfestigkeit und Stabilitdt sowie erhohte Warme- und Schallddmmung.

D]" > lhr Vorteil: stabilere Fenster, weniger Reklamationen.

>»> Ilhr Verkaufsargument: Qualitat, die sich in langjahriger Funktionalitdt und Zuverlassigkeit widerspiegelt.

% Vielfalt der Systeme

Der VEKA Partner bietet eine groBe Bandbreite an Profilsystemen fiir Fenster, Haustiiren und Schiebetiiren - in verschie-

denen Designlinien und mit umfangreichem Zusatzprogramm fiir nahezu jeden in Deutschland liblichen Bauanschluss.

F- > lhr Vorteil: breites Angebot fiir groBe Auswahl.
!I >»> Ilhr Verkaufsargument: individuelle Fenster fiir jede Architektur und jeden Geschmack.

% GroBe Farbauswahl bei kurzer Lieferzeit

Uber 30 Oberflichenvarianten in ansprechenden Farben und Holzdekoren lieferbar.

p > lhr Vorteil: garantiert kurzfristige Liefertermine.
® >»> Ilhr Verkaufsargument: mehr Gestaltungsmaoglichkeiten.

* Lieferstarke

Wir sorgen mit der standigen Bevorratung von iiber 16.000 t Profilen auf mehr als 36.000 m2 Lagerflache fiir

garantierte Liefersicherheit — auch in StoBzeiten.

> lhr Vorteil: Terminzusagen kdnnen zuverladssig eingehalten werden.
& >> Ihr Verkaufsargument: mehr Terminsicherheit, mehr Zuverldssigkeit in der Ausflihrung und Umsetzung.

% Gesichertes Recycling

Mit der VEKA Umwelttechnik in Europas modernstem Recyclingwerk fiir komplette Fenster und Tiiren
bieten wir ein schliissiges Recyclingkonzept.

"‘\ > lhr Vorteil: gesicherte Entsorgung zu niedrigen Kosten.

So? D Ihr Verkaufsargument: Ressourcenschonung durch geschlossenen Wertstoffkreislauf.

% Produktionsunterstiitzung

Wir unterstiitzen die VEKA Partner bei der Optimierung ihrer Produktion und Fertigungsabldufe nicht nur durch umfas-
sende Planung, sondern auch in der Umsetzung mit modernen Konzepten zur computergestitzten Maschinenansteuerung.

g > lhr Vorteil: optimaler Produktionsablauf und kurze Fertigungszeiten.
ﬁ >»> Ilhr Verkaufsargument: beste handwerkliche Qualitdt bei Fertigung und Montage.

* Partnerschaft

Wir legen Wert auf partnerschaftliche Zusammenarbeit und langfristige, stabile Geschaftsbeziehungen.

;“ > lhr Vorteil: die Sicherheit, sich an einem turbulenten Markt langfristig zu behaupten.

»> Ihr Verkaufsargument: bewihrte Markenqualitit, die Sie aus Uberzeugung empfehlen kénnen.






